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Stany Zjednoczone utrzymują pozycję największej i najbardziej zaawansowanej pod względem 
technologicznym gospodarki na świecie. Warunki do prowadzenia tam biznesu są bardzo dobre, zaś 
pozycja USA w handlu zagranicznym Polski stale wzrasta. Obroty handlowe Polski z USA w 2014 r. 
przekroczyły 10,3 mld USD, a Stany były dla Polski 13 partnerem w eksporcie z udziałem 2,2 %. USA 
są wielkim światowym importerem, rynkiem otwartym, zaś średnia stawka celna jest relatywnie nis-
ka. Pozycja zdobyta na rynku amerykańskim otwiera możliwości w skali globalnej. Dlatego też naw-
iązanie relacji handlowych z USA jest dużą szansą dla przedsiębiorców z Lubelszczyzny. 

Pierwsza przyjazdowa misja gospodarcza z Nevady odbyła się w lipcu 2015 r. Wydarzenie miało 
na celu nawiązanie i rozwój kontaktów biznesowych między przedsiębiorstwami i środowiskami 
biznesowymi stanu Nevada oraz reprezentantami lubelskich firm i IOB. Biznes Nevady był reprez-
entowany przez przedstawicieli firm i agencji, m.in. Northern Nevada Development Authority, 
Izbę Przemysłowo-Handlową z Carson City reprezentującą wielu producentów zainteresowanych 
współpracą poprzez zakładanie spółek joint venture. W trakcie misji odbyły się seminaria biznesowe, 
rozmowy B2B między lubelskimi i zagranicznymi przedsiębiorcami oraz wizyty studyjne. 

30 lipca 2015 r. w siedzibie Ministerstwa 
Gospodarki w Warszawie podpisano list inten-
cyjny o współpracy pomiędzy Województwem 
Lubelskim, a stanem Nevada. W obecności 
ówczesnego Wicepremiera Janusza Piecho-
cińskiego, Protokół podpisał Sławomir Sos-
nowski, marszałek Województwa Lubelskiego, 
zaś stan Nevada reprezentował gubernator Bri-
an Sandoval. Jest to dokument inicjujący usta-
nowienie przyjacielskich i partnerskich relacji 
między regionami oraz zacieśnienie współpra-
cy gospodarczej.

Kolejnym punktem współpracy była wyjazdowa wielosektorowa misja gospodarcza przed-
stawicieli biznesu lubelskiego do Nevady, która miała miejsce w listopadzie 2015 r. W wyjeździe 
uczestniczyli przedsiębiorcy z branży software, IT, maszynowej (w tym lotnictwo, również bezzało-
gowe) oraz producenci branży medycznej i farmaceutycznej. Podczas tego wyjazdu reprezentujący 
samorząd Arkadiusz Bratkowski, członek Zarządu Województwa Lubelskiego, w imieniu Marszałka 
podpisał list intencyjny o współpracy z Northern Nevada Development Authority (NNDA – agencja  
zajmująca się rozwojem gospodarczym regionu Sierra). 

Stan Nevada nazywany jest amerykańskim rajem podatkowym - jest jednym z kilku stanów USA 
bez stanowego podatku od dochodów osobistych (PIT) oraz od przedsiębiorstw (CIT). Dodatkowo 
w kompetencjach władz poszczególnych powiatów są zwolnienia podatkowe od zainwestowane-
go kapitału. Mając to na uwadze, Samorząd Województwa Lubelskiego nawiązał stosunki z właśnie 
Nevadą, stanem w zachodniej części Stanów Zjednoczonych Ameryki. Misja gospodarcza, która 
odbędzie się w dniach 14-21 kwietnia jest kontynuacją działań podjętych przez województwo lubel-
skie w celu otwarcia przedsiębiorstw z naszego regionu na rynek amerykański.



L U B I Ę  T O

Biuro Gubernatora ds. Rozwoju Gospodarczego Stanu Nevada zostało utworzone dzięki 
współpracy Biura Gubernatora  Stanu Nevada, Senatu Stanu Nevada i Zgromadzenie Stanu Ne-
vada.

Biuro promuje efektywną, różnorodną i dobrze prosperującą gospodarkę Nevady, stymuluje 
jej ekspansję gospodarczą i przedsiębiorczość w regionie, przyciąga nowe inwestycje i firmy oraz 
stymuluje rozwój współpracy lokalnej społeczności.

 Platforma gospodarcza Nevady jest  napędzana poprzez ludzką pomysłowość i współpracę 
i strategiczne sojusze szerszej społeczności.

Na co dzień jednostka kieruje się zasadami  innowacyjności i zrównoważonego rozwoju.

Rozwój gospodarczy wymaga odpowiednich narzędzi, które Biuro posiada na potrzeby 
wsparcia relokacji lub ekspansji firm z regionu:
•  Instrumenty finansujące, programy wsparcia dla przedsiębiorstw
•  Dostarczenie informacji niezbędnych w relokacji lub rozwoju biznesu
•  Działania na rzecz zwiększenia ilości kontraktów zawieranych przez firmy z Nevady, poprzez  

szkolenia i  pomoc techniczną
•  Wykorzystanie kontaktów z innymi jednostkami wsparcia biznesu dla rozwoju eksportu  

oraz przyciągnięcia nowych inwestycji
•  Wsparcie rozwoju społecznego obszarów wiejskich Nevady poprzez program grantowy

Strona www: http://www.diversifynevada.com/

Siedziba:  Las Vegas, Carson City                            

Zainteresowanie:  poszukiwanie możliwości współpracy pomiędzy regionami  
  dla firm, uczelni i instytucji otoczenia biznesu

Osoba do kontaktu:  Maryla Bozena Nesbitt  - mnesbitt@diversifynevada.com
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1. NORTH AMERICAN SOLUTIONS

Strona www: www.naturalworldvitamins.com, 

  www.NASCO-NW.com

Siedziba: Las Vegas, NV

Branża:  Suplementy diety 

Rok założenia:  2008

Zainteresowanie: Partnerzy, dystrybutorzy

Dostarczamy suplementy diety aby ożywić Twoją codzienność, przy użyciu wyłącznie nat-
uralnych produktów z najwyższej jakości surowców. Codziennie miliony osób sięga po 
produkty Natural World’s aby poprawić jakość swojego życia. Natural World pełną gamę 
naturalnych suplementów diety oraz odżywek. Posiadamy również bogatą ofertę wysoko 
popytowych kategorii jak środki odchudzające, środki energetyczne czy poprawiające ja-
kość życia seksualnego.

Cele w Polsce i/lub na rynku europejskim:

W Europie zamierzamy znaleźć dystrybutorów, nawiązać z nimi długofalowe relacje 
w zakresie promocji naszej marki i dystrybucji linii produktów.
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2. CORAL LLC 

Strona www: www.coralcalcium.com

Siedziba: Carson City, NV

Branża:  Suplementy diety 

Rok założenia:  1994

Zainteresowanie: Partnerzy, dystrybutorzy

Dostarczamy suplementy diety aby ożywić Twoją codzienność, przy użyciu wyłącznie nat-
uralnych produktów z najwyższej jakości surowców. Codziennie miliony osób sięga po 
produkty Natural World’s aby poprawić jakość swojego życia. Natural World pełną gamę 
naturalnych suplementów diety oraz odżywek. Posiadamy również bogatą ofertę wysoko 
popytowych kategorii jak środki odchudzające, środki energetyczne czy poprawiające ja-
kość życia seksualnego.

Cele w Polsce i/lub na rynku europejskim:

Idealny partner / dystrybutor powinien dysponować:

• Biegłą znajomością języka angielskiego

• Odpowiednią bazą klientów (do omówienia)

• Wiedzą w zakresie rejestracji suplementów diety

• Wiedzę w zakresie dystrybucji produktów w Polsce
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3. CREATIVE TENT INTERNATIONAL, INC.

Strona www: www.creativetent.us 

Siedziba: Henderson, NV

Branża:  Producent namiotów dla potrzeb wojska, imprez targowych,  
  wydarzeń sportowych i innych 

Rok założenia:  2004

Zainteresowanie: Dystrybutor / agent

Producent namiotów dla potrzeb wojska, imprez targowych, wydarzeń sportowych 
i innych. Creative Tent International Inc oferuje uniwersalne systemy “pod klucz” złożone 
z naszych produktów tak, aby dopasować realizację do Twoich potrzeb. Drzwi, oświetlenie, 
podłogi, HVAC i inne...

Cele w Polsce i/lub na rynku europejskim:

Creative Tent International posiada ponad 50-letnie doświadczenie w zakresie organizacji im-
prez, relacji wojskowych, sprzedaży, przemysłu i logistyki. Preferowanym językiem współpra-
cy jest angielski. Niemniej jednak mamy możliwość nawiązania kontaktów z partnerami 
mówiącymi także w języku hiszpańskim i arabskim.

Potencjalny partner musi rozumieć język umów (w mowie i piśmie), rozumieć i akceptować 
różnice kulturowe w celu minimalizacji nieporozumień.

Partner musi posiadać odpowiednie umiejętności i doświadczenie, dostrzegać i wykorzy-
stywać szanse biznesowe i zawierać umowy z klientami reprezentującymi wszystkie sektory 
(rządowy, komercyjny, handlowy, itd.).
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4. SOLAR LED SAFETY STRIPS

Siedziba: Las Vegas, NV

Branża:  Produkty ochronne, bezpieczeństwo w budownictwie

Rok założenia:  2015

Zainteresowanie: Producent

Tworzymy prototypy 3D, szukamy producentów taśm LEDowych z zasilaniem solarnym, 
przewodów aluminiowych, silikonu, rzepów Velcro, małych paneli solarnych i zestawów 
akumulatorów.

Solarne taśmy LED są taśmami oświetlenia LEDowego, które mogą być mocowane za po-
mocą rzepów Velcro, przyszywane oraz przyklejane do wielu powierzchni. Przykładowe 
zastosowanie: kamizelki bezpieczeństwa dla nocnych zmian na placach budowy, dla potr-
zeb górnictwa, wydarzeń sportowych itp.

Osoby pracujące w nocy wyposażone w kamizelki odblaskowe są dostrzegane przez kie-
rowców z odległości ok. 270 m przy prędkości ok. 105 km/h. LEDowe taśmy solarne poz-
walają kierowcom na dostrzeżenie pracowników na drodze z odległości ok. 850 m, a bez 
ruchu także z większej odległości dzięki 20 mrugającym intensywnym światłom LED.

Panel solarny pozwala na 30 godzinną pracę bez ładowania. Czas ładowania akumulatorów 
światłem słonecznym zajmuje od 2 do 3 godzin. Taśmy sygnalizują konieczność ładowania 
świecąc światłem ciągłym.  

Cele w Polsce i/lub na rynku europejskim:

W Polsce szukamy producenta zdolnego do realizacji całego procesu produkcji naszego pro-
duktu oraz jego dostawy do klientów na całym świecie.
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5. JADINTECH 

Strona www: www.jadintech.com 

Siedziba: Las Vegas, NV

Branża:  Lotnictwo, przemysł lotniczy 

Rok założenia:  2015

Zainteresowanie: Partner do Joint Venture lub licencjobiorca

Nasze Usługi:

• Bezpieczeństwo cybernetyczne

• Rozwój oprogramowania

• Doskonałość operacyjna

• Usługi lotnicze

Cele w Polsce i/lub na rynku europejskim:

Nawiązanie kontaktów ze społecznością Organizacji Międzynarodowego Lotnictwa Cywilne-
go (ICAO) dla realizacji celów biznesowych w środowisku międzynarodowym. Ponadto zam-
ierzamy pozyskać talenty i świadczymy usługi w ramach polityki równych szans zatrudnienia 
na rzecz polskich firm otwierających swoje siedziby w Newadzie.

Pozyskanie partnerów z zakresu komercyjnych i rządowych Bezzałogowych Systemów Pow-
ietrznych (BSP) w celu dyskusji nt. symulacji i kształcenia oraz eksportu urządzeń symulacy-
jnych i treningowych BSP to Europy.
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6. EWS, INC. & ENVIRONMENTAL WATER SYSTEMS 

Strona www: www.ewswater.com 

Siedziba: Las Vegas, NV

Branża:  Producent filtrów do wody 

Rok założenia:  1987

Zainteresowanie: Dystrybutorzy, przedstawiciele handlowi

W tym roku (2012), EWS obchodzi 25-lecie swoich osiągnięć w produkcji urządzeń na-
jwyższej próby, zaawansowanej myśli technologicznej oraz zadowolenia naszych klientów 
z konstruowanych przez nas urządzeń do centralnego filtrowania wody. EWS jest znana 
w branży jako firma z najgłębszą wiedzą, podczas imprez targowych rozpoznawana jako 
producent najlepszych systemów do filtrowania wody dostępnych na rynku. Nasz EWS 
SPECTRUM został wybrany przez Krajowe Stowarzyszenie Budowniczych (NAHB) New 
American Showcase Home oraz  Międzynarodową Wystawę Budownictwa 2011 jako na-
jlepszy system filtrujący. EWS zaufały szpitale, wojsko, ośrodki służby zdrowia, najlepsze 
hotele oraz właściciele domów jako dostawcy cenionych urządzeń najwyższej jakości 
i zdrowej wody.

Cele w Polsce i/lub na rynku europejskim:

Poszukujemy zarówno przedstawicieli handlowych (agentów) oraz dystrybutorów bez-
pośrednio związanych z branżą instalacyjno-sanitarną. Zamierzamy znaleźć dystrybutorów 
i przedstawicieli handlowych, którzy będą skutecznie promować nasze produkty. Wymagana 
jest umiejętność ustnej i pisemnej komunikacji w języku angielskim. Inwestycje ze strony 
dystrybutora uzależnione są od popytu na rynku, jednak nigdy nie są nadmierne. Potenc-
jalnymi partnerami są dystrybutorzy wszelkich produktów związanych z branżą instalacyj-
no-sanitarną.
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7. AHA CONSULTING

Strona www: www.justsayaha.com 

Siedziba: Las Vegas, NV

Branża:  Technologie/ usługi interaktywne 

Rok założenia:  2009

Zainteresowanie: Partner do Joint Venture lub licencjobiorca, agent

AHA Management and Consulting zapewnia oszczędne, dostosowane i zintegrowane 
rozwiązania biznesowe, które pomagają firmom rozwijać i rozszerzać swoje wyniki bizne-
sowe.

Nasze główne obszary zainteresowania to:
•  Strategia biznesowa
•  Opracowanie strategii marketingowej
•  Zintegrowane rozwiązania  

marketingowe

•  Interactive Marketing i Nowe Media
•  Media społecznościowe
•  Analizy i Business Intelligence
•  Nauki cyfrowe

Cele w Polsce i/lub na rynku europejskim:

AHA zamierza rozwijać swoją działalność poprzez znalezienie partnerów, którzy umożliwią 
pozyskanie klientów z sektorów niezwiązanych z grami losowymi, w szczególności z branży 
czystej energii, energii słonecznej, technologii (software i produkcja gier) oraz branży roz-
rywkowej.

Preferencje, kwalifikacje techniczne, potencjał  
lub wymogi względem idealnego partnera:

•  Język: płynny angielski
•  Podstawowa znajomość języka włoskiego  
 i hiszpańskiego
• Technologia – poszukujemy partnerów  
 innowacyjnych, kreatywnych i zaawansowanych  
 technologicznie 
•  Specjaliści w zakresie doświadczeń użytkownika  
 (User Experience) i kreatywnego projektowania  
 (Creative Design)

•  Deweloperzy aplikacji  
 mobilnych (Frond-end  
 i Back-end)
• Programiści i inżynierowie  
 (bazy danych, produkcja gier)
•  Project managerowie  
 i analitycy biznesowi
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8. ROBOT ARMY

Strona www: http://www.robot-army.com/ 

Siedziba: Las Vegas, NV

Branża:  Komercyjne sztuki elektroniczne / rozrywka 

Rok założenia:  2014

Zainteresowanie: Partnerzy do Joint Venture

Jesteśmy zespołem artystów inżynierów z siedzibą w Las Vegas, którzy produkują zestawy 
robotów  „zrób to sam”.

Cele w Polsce i/lub na rynku europejskim:

Ok. 20% robotów wyprodukowanych w 2015 r. zostało eksportowanych do UE. Chcielibyśmy 
pozyskać nowych klientów dla naszych robotów i instalacji. Potencjalnymi klientami dla 
naszych większych instalacji są także instytucje oświatowe oraz galerie (przestrzenie pub-
liczne).

Robot Army tworzy interaktywne instalacje kinetyczne wykorzystujące najnowsze dostępne 
techniki i technologie inżynierskie. Do tworzenia naszych robotów stosujemy programy 
CAD/CAM, cięcie laserem, druk 3D. Ponadto produkujemy całe zestawy umożliwiające pas-
jonatom i nauczycielom dostęp do naszych technologii. Chcielibyśmy spotkać się z firmami, 
instytucjami oświatowymi i innymi partnerami, którzy pomogą nam połączyć inżynierię ze 
sztuką.
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9. VEGAS BOWS AND APPAREL 

Strona www: www.etsy.com/shop/vegasbows1 

Siedziba: Las Vegas, NV

Branża:  Odzież i akcesoria (wstążki wysadzane kryształami  
  od Swarovskiego) 

Rok założenia:  2014

Zainteresowanie: Przedstawiciele, partnerzy, dystrybutorzy

Etsy to strona internetowa, dzięki której  ludzie z całego świata mogą połączyć się, zarówno 
online jak i offline, aby, sprzedawać i kupować unikalne towary. 

Sercem i duszą Etsy  jest nasza globalna społeczność: twórczy przedsiębiorcy, którzy 
korzystają z Etsy, by sprzedać to, co robią lub tworzą, klienci, którzy szukają unikalnej rzec-
zy, której nie można znaleźć nigdzie indziej.
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10. K2 ENERGY SOLUTIONS, INC. 

Strona www: www.k2battery.com

Siedziba: Las Vegas, NV

Branża:  Producent zaawansowanych baterii litowych 

Rok założenia:  2006

Zainteresowanie: Partnerzy, producenci, dystrybutorzy

K2 Energy Solutions jest producentem zaawansowanych akumulatorów litowych. Akumulatory te 
znane są z bezpieczeństwa, jakości (na gorąco i zimno), trwałości i wszechstronności. Nasi doświad-
czeni inżynierowie w sposób innowacyjny stosują własne technologie w celu dostarczania trwałych, 
ekonomicznych i niezawodnych akumulatorów (w tym systemów zarządzania akumulatorami). Sys-
temy akumulatorowe opracowywane i produkowane przez naszą firmę obejmują: rozdzielnice, zasi-
lacze awaryjne, stabilizację sieci, ograniczenie mocy szczytowej, magazynowanie energii słonecznej 
i wiatrowej, pojazdy elektryczne, akumulatory dla sportów motorowych.

Jesteśmy liderem na rynku bezpiecznych akumulatorów litowo-jonowych. Nasza oferta jest wyjąt-
kowa, ponieważ produkujemy akumulatory zarówno o dużej mocy, jak i o wysokim napięciu.

Branża energetyczna (telekomunikacyjna, dostawcy energii, okablowania) lub inna, która przejawia 
zapotrzebowanie na akumulatory dla systemów zasilania awaryjnego.

Akumulatory rozruchowe do motocykli.

Cele w Polsce i/lub na rynku europejskim:

Jesteśmy zainteresowani spotkaniem z firmami produkującymi przenośny sprzęt do recyklingu aku-
mulatorów ołowiowo-kwasowych lub innych akumulatorów wielokrotnego ładowania.

Chcielibyśmy spotkać się z dystrybutorami zainteresowanymi naszymi produktami. Muszą to być 
dystrybutorzy dysponujący wiedzą techniczną i kontaktami z firmami stosującymi akumulatory 
wielokrotnego ładowania.

Jesteśmy zainteresowani spotkaniem z dostawcami sprzętu wojskowego lub bezpośrednio z przed-
stawicielami wojska, którzy wyrażają zapotrzebowanie na usługi recyklingu akumulatorów. 

Przedsiębiorstwa energetyczne, telekomunikacyjne (korzystające z systemów zasilania zapasowe-
go); wojskowe / lotnicze systemy zasilania; akumulatory rozruchowe; sprzęt medyczny wielokrotne-
go ładowania; producenci łódek i jachtów; producenci rowerów elektrycznych; producenci samo-
chodów elektrycznych; producenci zasilaczy awaryjnych itp. 

Potencjalni partnerzy muszą wyrażać zapotrzebowanie na akumulatory wielokrotnego ładowania 
lub posiadają już je w swojej ofercie.
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11. HLSL INSTITUTE

Strona www: http://www.hlslinstitute.com/ 

Siedziba: Incline Village, NV

Branża:  Szkolnictwo (Międzynarodowa Uczelnia Wyższa) 

Rok założenia:  2012

Zainteresowanie: partnerzy do Joint Venture, przedstawiciele

Osoba do kontaktu:  Tara Madden-Dent, email: tara@hlslinstitute.com

Wyższe doradztwo edukacyjne na potrzeby  internacjonalizacji i studiów za granicą. HLSL Instytut 
zapewnia zagranicznym gimnazjom, szkołom średnim, szkołom z internatem, college’om, uniwer-
sytetom, szkołom językowym i innym jednostkom prowadzącym działalność edukacyjną (np. Am-
basadom Stanów Zjednoczonych, uczelniom prywatnym) dostęp do akredytowanego kursu  uniw-
ersyteckiego  online  “U.S. Academics and Culture” dla studentów przygotowujących się na studia w 
USA lub do nauki o kulturze USA, o zachodnim sposobie komunikacji oraz o systemie szkolnictwa 
wyższego. Zajęcia zostały opracowane i są prowadzone przez amerykańskiego profesora i wyko-
rzystują najnowocześniejsze oprogramowanie w zakresie szkoleń międzykulturowych, opracowane 
przez firmę Berlitz. Usługa edukacyjna online zapewnia trzy kursy z napisami, certyfikat potwierdza-
jący zakończenie kursu, który może być wykorzystany w CV oraz list rekomendacyjny na potrzeby 
dalszego kształcenia lub ubiegania się o pracę.

W USA studiuje około miliona zagranicznych studentów. W ubiegłym roku naukę w USA rozpoczęło prawie 300 tys. studentów. 
Nauczamy studentów zagranicznych powyżej 14. roku życia w zagranicznych gimnazjach, szkołach średnich, szkołach z in-
ternatem, college’ach, uniwersytetach, szkołach językowych oraz innych jednostkach, prowadzących działalność edukacyjną 
(np. Ambasadach stanów Zjednoczonych i uczelniach prywatnych). Amerykańskie instytucje szkolnictwa wyższego są również  
odbiorcą końcowym i rekomendują lub wręcz wymagają od studentów zagranicznych ukończenia naszego kursu.

Cele w Polsce i/lub na rynku europejskim:

HLSL Institute jest zainteresowany dopasowaniem oferowanych przez jednostkę usług edukacy-
jnych (kursy przygotowawcze online) do potrzeb zagranicznej firmy, wysyłającej i przygotowu-
jącej studentów na studia w USA oraz specjalizującej się w nauce odmienności zachodniej kultury. 
Takie firmy mogą oferować studentom stypendia na potrzeby pokrycia kosztów studiów w USA.

Idealny partner do współpracy powinien dysponować siecią kontaktów do uczniów w wieku 14 lat 
lub więcej, którzy przygotowują się do studiów w USA i potrzebują poszerzenia swoich międzynaro-
dowych kompetencji w zakresie edukacji oraz poszukiwania pracy lub studiują kulturę USA. Są to 
zazwyczaj instytucje edukacyjne (np. szkoły średnie, agencje wysyłające studentów za granicę oraz 
organizacje, które udzielają dotacji finansowych w postaci stypendiów edukacyjnych).



L U B I Ę  T O

12. WESTERN AMERICAN FOODS

Strona www: www.westernamericanfoods.com 

Siedziba: Carson City, NV

Branża:  Produkcja żywności 

Rok założenia:  1981

Zainteresowanie: agent/przedstawiciel handlowy, partner

Osoba do kontaktu:  Aditya Kini – asystentka prezesa,  
  email: akini@westernamericanfoods.com

Firma Western American Foods, Inc.  (WAF) powstała w 1981 roku. Od tego czasu, czyli od 
ponad trzydziestu lat, zajmuje się produkcją i transportem  koncentratów  100% naturalnych 
soków owocowych do Australii, Chin, Japonii, Korei, Singapuru i wielu krajów europejskich. 
Nasze koncentraty soków owocowych są w 100% naturalne, mają różnorodne zastosowania: 
w produkcji  soków owocowych, napojów owocowych, wina, lodów, jogurtów i cukierków.

Cele w Polsce i/lub na rynku europejskim:

Firma chce wypracować silną pozycję na rynku Europy Wschodniej. Firma oferuje w 100% 
naturalne soki owocowe, wyprodukowane zgodnie z amerykańskimi normami jakości i bez-
pieczeństwa.

Idealny partner do współpracy powinien istnieć na rynku minimum 5 lat.

• Język – musi być to native speaker.
• Nakłady inwestycyjne – nie są  wymagane
• Baza klientów – duże firmy z branży spożywczej, gotowe do obsługi większych zamówień.
• Wielkość firmy: małe i średnie


